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O ano de 2025 é desafiador e a perspectiva global é de insegurança. Não vejo mui-
tas formas de dizer isso que não seja diretamente: existe uma tensão na economia 
mundial, que inevitavelmente reverbera também no Brasil.

Sou uma pessoa otimista por natureza. Acredito que é justamente isso que me faz 
encarar as adversidades de frente e procurar encontrar os motivos e, na sequência, 
as possíveis soluções.

Existem diversos movimentos mundiais que estão contribuindo para este clima de 
insegurança. O conflito entre Estados Unidos e China, por exemplo: de um lado as 
tarifações do país americano, que trazem retaliações dos asiáticos na sequência. O 
resultado são impactos negativos no comércio internacional. 

Não cabe aqui entrarmos detalhadamente nisso, mas diversos outros embates ge-
opolíticos também contribuem para este clima de insegurança. 

POR QUE EU ACREDITO NO MERCADO DE  
BICICLETAS, MESMO EM UM ANO DESAFIADOR 
POR RAPHAEL PRIZANTELI, DIRETOR NACIONAL DE VENDAS DA ISAPA
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No Brasil, o cenário continua contribuin-
do para este cenário desafiador. Afinal, 
as previsões são de que as taxas de juros 
devem atingir percentuais na casa dos 
15% ao ano. O que significa um impacto 
negativo no poder de compra da nossa 
população. 

Com este cenário, de onde vem o meu 
otimismo com o mercado de bicicletas? 
Vou explicar. 

O CENÁRIO DA BICICLETA:  
MERCADO EM MOVIMENTO

Toda a conjuntura que pincelei no  
começo deste texto traz efeitos diretos 
para o mercado brasileiro. Mesmo  
assim, meus mais de 20 anos atuando 
em vendas nacionalmente e minhas 
constantes viagens visitando clientes 
em todo o país me trazem uma  
expectativa positiva. 

São três aspectos principais que me  
trazem esta percepção. Vamos a eles:

Mobilidade urbana: é uma realidade 
que as pessoas têm optado cada vez 
mais pelas bicicletas para se locomove-
rem, sendo apoiada inclusive por políti-
cas públicas. As capitais brasileiras, por 
exemplo, somam mais de 4 mil km de 
ciclovias e ciclofaixas, com crescimentos 
constantes ano a ano. Mais espaços para 
pedalar, mais gente pedalando e o mer-
cado em movimento. 

Manutenção: não há motivo para se 
comemorar quando temos a perspecti-
va de um poder de compra menor por 
conta da alta dos juros. Entretanto, é 
preciso analisar: a tendência é que as 
pessoas que têm bicicletas valorizem 
ainda mais a manutenção delas, inves-
tindo em serviços e peças de reposição, 
que são formas mais econômicas para 
manter o seu bem. Além disso, a bici-
cleta é uma opção importante e mais 
barata de transporte. E, assim, o merca-
do segue em movimento. 

Saúde e bem estar: acredito muito que 
as pessoas estão buscando cada vez 
mais o equilíbrio, dando mais importân-
cia para a saúde física e mental. Mais 
uma vez: a bicicleta tem tudo a ver com 
isso. Para além do transporte, ela é uma 
excelente opção de atividade física - be-
neficiando não só o corpo, mas também 
a mente. Um ótimo exemplo disso são 
os grupos de pedal, que têm aumenta-
do significativamente no Brasil. Viajo o 
Brasil todo visitando clientes, e consigo 
ver claramente essa multiplicação dos 
grupos: pessoas pedalando, amplian-
do a interação entre elas, se divertindo 
e cuidando da saúde. É um excelente 
exemplo que materializa esse ponto e 
mantém o mercado em movimento. 

Especialmente por estes três pontos 
que eu acredito que temos a possibili-
dade de surfar uma onda positiva, mes-
mo diante de todos os desafios.
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OLHANDO PARA DENTRO: O 
ANO DA ISAPA

Esta minha visão sobre o mercado de 
bicicletas tem como ponto de partida a 
ISAPA. Neste ponto, minhas expectati-
vas são as melhores possíveis. Tivemos 
um 2024 com crescimento significativo 
das vendas, e o primeiro quadrimestre 
de 2025 segue o mesmo ritmo: registra-
mos um aumento considerável compa-
rado ao ano anterior, que já tinha sido 
muito bom. 

Para mim, é muito claro que as coisas 
não caem do céu. A ISAPA tem no seu 
DNA a inovação e o trabalho. Tenho 
muito orgulho de fazer parte de uma 
equipe extremamente competente e 
capacitada, que trabalha com dedica-
ção e inteligência. Os resultados são ex-
pressos no crescimento dos números e, 
especialmente, no nosso principal ativo: 
o relacionamento com nossos clientes. 
Você pode estar se perguntando quais 
são os nossos diferenciais. Vou elencar 
aqui alguns deles, que considero pri-
mordiais para o momento que estamos 
vivendo. 

Acredito que a equipe de desenvolvi-
mento e compras tem um papel funda-
mental. O portfólio da ISAPA conta com 
mais de 10 mil itens de bicicletas. Seja 
na relação com fornecedores nacionais 
ou internacionais, atualizamos nossa 
lista várias vezes ao ano. Para se ter ideia 
da dedicação da equipe, nos primeiros 4 
meses de 2025 ela já esteve duas vezes 
realizando viagens internacionais para 
visitar feiras e encontrar as melhores 
soluções para o mercado brasileiro. 
Aliada a esta equipe, a ISAPA conta com 
um time de marketing e de produtos 
extremamente capacitado. É essa turma 
que trabalha próxima de clientes e con-
sumidores, ouvindo, dialogando e apro-
ximando nossas marcas do público.

Acho que aqui cabe destacar o CTI, o 
Centro de Treinamentos ISAPA: cursos 
mensais que proporcionam a possibili-
dade de profissionais se desenvolverem 
e crescerem na carreira - marca da  res-
ponsabilidade social  da nossa equipe.
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Outro ponto que me faz continuar acre-
ditando no crescimento da Isapa é o 
nosso SAC. Com um trabalho de melho-
ria contínua, ele tem se destacado como 
um diferencial real para quem trabalha 
com a ISAPA. Da mesma forma, o em-
penho de nossas equipes de transporte 
e dos Centros de Distribuição: são essas 
pessoas as responsáveis pela recepção 
dos pedidos, passando pela preparação 
dos itens para que sejam rapidamente 
faturados e entregues aos clientes.

Eu poderia passar horas comentando 
sobre o ecossistema ISAPA. Uma equipe 
que tem se modernizado muito e se ca-
pacitado bastante para entregar o me-
lhor possível. Mas vou finalizar enalte-
cendo nossa equipe de vendas. Tanto os 
vendedores internos como os mais de 
80 representantes que temos pelo país, 
são os profissionais mais capacitados 
para o mercado de bicicletas do Brasil. 

Por que eu digo isso? Porque é uma 
equipe que tem capacidade analítica de 
entender o momento, as características, 
as necessidades de cada cliente - e den-
tro disso oferecer as melhores soluções 
de acordo com o perfil dele. Como não 
se empolgar com isso?

Diante de tudo o que escrevi, como não 
estar otimista com os próximos pas-
sos do mercado brasileiro de bicicletas, 
mesmo com o cenário desafiador? 

Acredito, de verdade, no crescimento do 
segmento como um todo. E que a ISA-
PA continuará encontrando as melhores 
soluções para atender da melhor forma 
todos os nossos parceiros comerciais e, 
claro, ciclistas do Brasil inteiro. 

CENTRO DE DISTRIBUIÇÃO ITAJAÍ
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A linha KMC X Series chegou definitivamente ao Brasil. Repletas de tecnologias e 
com diversos atributos que melhoram a vida de quem pedala, as correntes desta 
linha já estão disponíveis na ISAPA. 

São três modelos, totalmente compatíveis com transmissões Shimano, SRAM e 
Campagnolo: X9 para nove velocidades, X10 para dez velocidades e X11 para grupos 
de 11 marchas. Quem vai se beneficiar, especialmente, com elas são ciclistas que 
buscam correntes com mais elos, seja para acomodar cassetes de grandes propor-
ções, bicicletas com maior curso de suspensão ou até mesmo elétricas, que fre-
quentemente possuem uma traseira mais longa.

CLIQUE PARA SABER TUDO SOBRE AS 
NOVIDADES KMC NO BRASIL. 

KMC: MAIOR FABRICANTE DE CORRENTES 
DO MUNDO APRESENTA NOVIDADES

Inovação e pioneirismo sempre andaram lado a lado 
para a ISAPA - o mês de maio é um exemplo disso. 
 
Diversas marcas referência no mundo inteiro trouxe-
ram, pelas mãos da ISAPA, lançamentos globais espe-
cialmente para você. É isso o que você vai ver agora! 

AS PRINCIPAIS 
MARCAS DO 
MUNDO TRAZEM 
LANÇAMENTOS 
PARA VOCÊ

https://www.isapa.com.br/bike/2025/04/16/nova-linha-correntes-kmc-122-elo/
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A presença da Pirelli no mercado de bi-
cicletas brasileiro tem crescido de uma 
maneira sustentável. Desde que a ISAPA 
começou a distribuir os pneus da marca 
italiana, a linha tem caído cada vez mais 
no gosto dos ciclistas do nosso país. 

Como a Pirelli fabrica alguns dos me-
lhores pneus do mundo, utilizados por 
ciclistas World Tour, muita gente pensa 
que a empresa só tem produtos de altís-
sima performance. Mas este pensamen-
to está errado! 

Um exemplo é o  lançamento do Pirelli 
P4 Sport: lançado em abril, ele chega 
com o valor mais reduzido da marca 
para bikes de estrada e prometendo ser 
um sucesso de vendas por aqui.  
 
Ele chega para se juntar à linha mais 
acessível com modelos como o P7 
Sport: para ciclistas que buscam desem-
penho e tecnologia, mas com um custo 
mais em conta. 

PIRELLI: MARCA AMPLIA LINHA DE PNEUS 
MAIS ACESSÍVEIS 

CLIQUE AQUI PARA CONHECER O P4 
SPORT EM TODOS OS DETALHES!

https://www.isapa.com.br/bike/2025/04/22/pirelli-p4-sport/


ACOMPANHE TODOS 
OS CANAIS DO

CLIQUE AQUI 
E CONFIRA

Fique por dentro das 
novidades de todas as 
marcas, lançamentos  
e muito mais!

https://linktr.ee/oseumundodabike
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Quem é do universo do mountain bike certamente está familiarizado com o Kenda 
Booster. Afinal, o modelo se tornou nos últimos anos um queridinho para ciclistas 
de montanha do Brasil inteiro. Mas inovação é a marca da Kenda - por isso, o mo-
delo agora recebe agora a versão Booster Elite.  

A principal diferença são as carcaças de 60 TPI, diferentemente das de 120 TPI do 
modelo Pro, já um sucesso de vendas em todo o país. Mas o que significa essa mu-
dança? Ela auxilia a reduzir o preço final e oferece vantagens como maior resistên-
cia contra furos, durabilidade e estabilidade com pressões reduzidas de trabalho, já 
que a carcaça utiliza mais borracha na composição.

O Booster Elite é um pneu tubeless de alto desempenho - e o mais barato já distri-
buído pela ISAPA.

PNEU MAIS POPULAR DA KENDA RECEBE 
NOVA VERSÃO

CONHEÇA MAIS SOBRE ELE  
CLICANDO AQUI. 

https://www.isapa.com.br/bike/2025/04/24/kenda-booster-elite/
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Do cross country ao enduro, a Manitou oferece diversas opções de suspensões no 
Brasil. Com distribuição exclusiva ISAPA, a linha da marca famosa pelo arco inverti-
do em amortecedores dianteiros conta com sete modelos para os mountain bikers 
do país. 

Você conhece todas elas? 

•	 Manitou Markhor Air 29’’: para uso em XC e trilhas leves. 
•	 Manitou Markhor Boost Air 29’’: também para XC e trilhas leves, com design 

mais avançado.
•	 Manitou Machete Air 29’’: para quem quer mais desempenho em XC, mas sem 

gastar muito.
•	 Manitou R7 Expert: para XC e trail, com leveza e robustez. 
•	 Manitou R8 Pro: top de linha para XC. 
•	 Manitou Circus Comp: para dirt jump e pump track. 
•	 Manitou Mattoc Comp: indicada para XC agressivo, trail e enduro. 

MANITOU: CONHEÇA OS 7 MODELOS  
DISPONÍVEIS NO BRASIL

PARA ENTENDER MELHOR TODOS OS DETALHES, CLIQUE AQUI. 

https://www.isapa.com.br/bike/2025/04/17/suspensoes-manitou/


MEGA
FESTIVAL
DE OFERTAS

MAIO 2025

clique e confira

https://www.isapab2b.com.br/
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CENTRO DE TREINAMENTO ISAPA: TERCEIRA TURMA DE 2025
Capacitação é parte do nosso DNA. Em abril, recebemos em nossa sede na capital 
paulista mais uma turma do Centro de Treinamentos ISAPA, o nosso CTI. 
Foram 19 alunos, formando nossa terceira turma neste ano de 2025, com muito 
conhecimento técnico, informação e trabalhando sempre para a evolução do mer-
cado de bicicletas do Brasil. Ao todo, foram mais de 1.350 profissionais capacitados 
desde o início do CTI
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No próximo dia 25 de maio acontece a segunda etapa de uma das competições de 
mountain bike mais charmosas do Brasil: a Kenda Cup. 

Desta vez, a competição ocorre em Monte Sião-MG. Considerada a capital brasileira 
do tricô, a cidade também conta com um belíssimo cenário e montanhas perfei-
tas para a prática do verdadeiro cross country. São 4 categorias: PRO 50km, SPORT 
40km, LIGHT 30km e a grande novidade do ano, a modalidade E-BIKE 40km dividi-
do em mais de 60 categorias.

VEM AÍ:  
MAIS UMA EDIÇÃO DA KENDA CUP

FAÇA A SUA INSCRIÇÃO!

http://kendacup.com.br/#sobre



